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Losungsarchitektur — das Basisfundament

VALUE MIRROR verflugt Uber eine Standard-Datenimport-Schnittstelle, wel-
che lhnen erlaubt, Daten aus lhrem Kernbanken-System oder anderen Da-
tenquellen zu Ubernehmen. Die daraus gewonnenen Fuhrungskennzahlen
sowie das Reporting sind danach unabhangig von den zufiihrenden Syste-
men. Dadurch wird Ihre Banksteuerung langfristig stabil und zuverléssig. lhre
Datenverarbeitungsprozesse sind optimiert und die Daten sind historisiert —
ein einzigartiger Vorteil in der Kosten-/Nutzenbetrachtung.

Fur die Berechnung der Business Logik sind bereits in der Standardversion
weit Uber 100 Fuhrungskennzahlen vorhanden, was eine rasche Projek-
tumsetzung fordert. Ein spaterer Ausbau wird durch die flexible Architektur
unterstutzt.

Kernkompetenzen der CPU Bankensoftware AG
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f;t}D Die Kernkompetenz der CPU Bankensoftware AG, St. Gallen, liegt in der
- Entwicklung zukunftsweisender Lésungen im Bereich der Kundenberatung
und des Bankcontrollings resp. von Ldsungen zur effizienten Gesamtbank-

6 _, Steuerung. Bei letzterem stiitzen wir uns auf die interne Ergebnissteuerung
i‘ L7, mit den Hauptelementen ,Nettogeldfluss® (Wachstumssteuerung), Kunden-
= segmente, Produkte und Profitcenter-Rechnung (Ergebnissteuerung) und
Gemein- sowie Prozesskosten. Die Software stellt der Bank eine durchgangig
konzipierte Gesamtldsung zur Verfliigung, die auf die Bedurfnisse einer klei-

neren bis mittleren Bank ausgerichtet ist.

Unsere Rolle — Ihr Leistungsmassstab

Als fihrendes Beratungs- und Lésungshaus konzentrieren wir unsere Tatig-
keiten auf die stete Weiterentwicklung von VALUE MIRROR sowie auf den
Kunden-Service, das Release- und Change-Management und stehen tagtag-
lich mit unseren Kunden in Kontakt.

Partnerschaften mit fihrenden Beratungs- und Implementierungsspezialisten
sichern einen reibungslosen Einstieg und unterstiitzen Innovationen. Zusatz-
dienstleistungen wie Application Management Service und Service Buro hel-
fen, dass die Bank sich auf ihr Kerngeschéft konzentrieren kann.

Wir haben uns im Bereich der Banksteuerung unter den Anspruch der fachli-
chen ,Leadership“ gestellt.

CPU Softwarehouse AG
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J ses mit einer 30-jahrigen Erfolgsgeschichte fiir kleinere und mittelgrosse

Banken. Alle Unternehmen der CPU Gruppe richten ihre Kernkompetenzen
T‘ auf Dienstleistungen und die Entwicklung von Produkten fir kleinere und mit-
'i\,u';ﬁ telgrosse Banken aus. Das Angebot umfasst die Bereiche Projektunterstut-
= zung, Kreditprozess, Kundenberatung sowie das Bankcontrolling. Zielmarkte
der CPU sind in erster Linie Finanzinstitute aus Deutschland, Osterreich und

e

der Schweiz.

Ihre Ansprechpartner

CPU Bankensoftware AG M Vadianstrasse 39 B CH-9000 St. Gallen M www.cpu-ag.com
Tel.: +41 (71) 2 28 80 40 M Fax: +41 (71) 2 28 80 49 M cpu-schweiz@cpu-ag.com
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.-T‘ D Die CPU Bankensoftware AG ist Teil eines zukunftsorientierten Softwarehau-
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Herausforderungen des Marktes wirksam begegnen
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NETTOGELDFLUSS

Banken mit starker Auspragung im Bilanz-Geschaft stehen im immer stérker werdenden Wettbe-
werb um Kundengeschifte bei gleichzeitig sinkenden Margen. Institute mit Ausrichtung auf das
Vermdgensverwaltungsgeschaft kampfen um die Gunst wohlhabender Private-Banking-Kunden
und missen gleichzeitig die Ertragsbasis mit innovativen und lukrativen Produkten steigern. Beide
sind gezwungen, die Kosten jederzeit im Griff zu halten und zu optimieren. Dazu kommen immer
weitergehendere Regulierungen durch staatliche Stellen, die kaum Ricksicht nehmen auf die
Grosse der Bank. Die Grenze zwischen landlich ausgerichteten Bankinstituten zu solchen in Stad-
ten bzw. Agglomerationen verschwindet zusehends.

leinerer und mittelgrosser Banken

Net-New-Money-
Wachstumssteuerung ,,best-in-class“

Mit dem VALUE MIRROR Nettogeldfluss erhal-
ten Sie ein innovatives und fertig konfektionier-
tes Instrument flr die Vertriebssteuerung. Aus
der Erkenntnis, dass man Wachstum nicht nur
planen oder budgetieren kann, sondern auch
steuern und férdern muss, wird dieses Control-
ling-Instrument von vielen Banken sehr erfolg-
reich zur Umsetzung der Vertriebsstrategie und
der Wachstumssteuerung eingesetzt.

Wie viel Neugeschaft haben Ihre Marktbereiche
akquiriert, welche Kundensegmente und wel-
che Produkte waren top — welche ein Flop?

MIRROR Der Standard fiur die Gesamtbank-Steuerung

Gesonderte Ausweisung der Zins- und Divi-
dendenzahlungen in der Nettogeldflussbetrach-
tung erfillen die regulatorischen Anforderun-
gen, welche einen getrennten Ausweis der
Neugeschafte und der Performance des Kun-
denvermogens lhrer Bank verlangen.

In die Betrachtung zur Ableitung des Nettogeld-
flusses werden Ihnen sowohl bilanzielles, wie
auch ausserbilanzielles Geschaftsvolumen auf-
gezeigt.

Geschiftsvolumen Nettogeld
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Erfolgs- & Ertragssteuerung bis auf
Kunden- und Produktebene

Die VALUE MIRROR Kunden-/Produktrechnung
beinhaltet eine Auswahl von tGber 100 Fihrungs-
kennzahlen und erlaubt lhnen das Business Vo-
lumen und die Nettoertrage zu steuern und die er-
zielten Ergebnisse den Planwerten gegeniiberzu-
stellen. Die Lésungen fir die Steuerung des Zins-
ergebnisses und des Provisionsergebnisses sind
je nach Geschéftsfeldern lhrer Bank einzeln oder
in Kombination einsetzbar. lhre Bankgeschéfte
kénnen nach Produkten, Vertriebseinheiten und
Kundensegmenten analysiert und visualisiert wer-
den. Die hiermit bestmdgliche Steuerung der
Markteinheiten dient Ihrer Bank (erganzt durch die
optionalen Produkte VALUE MIRROR Prozess-
kosten und VALUE MIRROR Gemeinkosten) zu-
dem fur Deckungsbeitragsrechnungen und Profit-
center Analysen bis auf Stufe Einzelkunde / Ein-
zelkonto.

GESCHAFTSVOLUMEN

Geschaftsvolumen
100'000 Geschaftsvolumen (Mio. CHF)
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VALUE MIRROR Reporting Suite —
moderne und effiziente Auswertungen
auf Knopfdruck

Die meisten Banken brauchen dieselben Auswer-
tungen, um ihre individuellen Geschéafte optimal
zu steuern und zu fuhren. Nicht der individuelle
Report ist geschéaftsentscheidend, sondern die in-
dividuelle Analyse der Resultate daraus. Business
Logik, Fuhrungskennzahlen und Darstellung der
Resultate missen zuverlassiger KPI-Standard
sein — so wie der VALUE MIRROR Standard ist.
CFOI/CEOs, Bereichsleiter, Controller, Leiter Pri-
vate Banking, Kundenberater und weitere Stake-
holder profitieren von diesen Standardauswertun-
gen. Naturlich mittels eines stufengerechten Be-
rechtigungskonzeptes.

Die VALUE MIRROR Reporting Suite nimmt auch
neue Vorschriften der Regulierungsbehérden ste-
tig auf und setzt diese um. Dadurch bleibt lhre
Bank immer Up-to-Date mit den Regulativen. Zu-
dem konnen Sie als unser Kunde Einfluss neh-
men auf die fachliche Weiterentwicklung der Re-
porting Suite. So kdnnen Sie von Zeit- und Kos-
tenersparnissen profitieren und sind Teil des
Marktstandards lhrer Peer-Gruppe.
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Geschaftsv. Aktiv (Mio. CHF) Geschiftsv. Passiv (Mio. CHF) Depotvolumen (Mio. CHF)
Geschafts- Abw. % Geschafts- Abw. % Geschafts- Abw. %
Trend Trend Trend
volumen Vormonat volumen Vormonat volumen Vormonat
Jan 2010 22747124216 43% 7 Jan 2010 55671123318 53% 7 Jan 2010 101020166155 -1.3% % ¥
Feb 2010 24'649357'296 8.4% 7 Feb 2010 58317232772 48% 7 Feb 2010 10495818026 47% 7
Mrz 2010 24432534319 -0.9% \ Mrz 2010 61863346472 6.1% 7 Mrz 2010 111361120311 6.1% 7

Unsere Einzigartigkeit — Ihr Vorteil

m Einzigartige Standardlésung mit bewahrter
fachlicher Unterstitzung der Gesamtbank-
steuerung und Uber 100 vordefinierten Fih-
rungskennzahlen fir das Zins- und Provisi-
onsgeschaft, sowie zur Steuerung des Netto-
geldflusses und der Kosten

m Uber 30 Banken in der Schweiz und in
Deutschland vertrauen auf unsere filhrende
Standard-L6ésung VALUE MIRROR fur die
Gesamtbanksteuerung

m Modernes Standard-Reporting fur das Bilanz-
und Vermdgensverwaltungsgeschéaft sofort
einsetzbar

m Sicheres und benutzerorientiertes Berechti-
gungskonzept

m Hohe Performance und hdéchste, nachvoll-
ziehbare Datenintegritat

m Ausgereifte Standard-Architektur, welche so-
wohl den Anspriichen von ,run-the-bank“ und
,change-the-bank® in einzigartiger Weise kos-
teneffizient gerecht wird

m Hohe Wirtschaftlichkeit und Flexibilitat von
Weiterentwicklungen aufgrund  10-jahriger
Fach-Erfahrung

m Etablierte User Group fur den fachlichen Aus-
tausch von Erfahrungen und die Beeinflus-
sung der Weiterentwicklung der Losung
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